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中油（新疆）石油工程有限公司
承建“盐城港滨海港区 LPG 一级冷
库及码头工程（库区工程）项目工
程”，工程印章经新疆维吾尔自治区
克拉玛依市公安局准予刻制，备案于
克拉玛依区如意刻字部，印章名：中
油（新疆）石油工程有限公司盐城港
滨海港区LPG一级冷库及码头工程
（库区工程）项目经理部（简称项目公
章），印章编码：6502030080294，印章
数量：壹枚。

一、项目公章的使用范围
1.与业主/监理/设计方/项目所

在地管理部门之间的上行文（仅限于
请示、工程往来函件、会议纪要、备忘
录）。

2. 与项目合作方（服务商/供应
商/分包商）之间的下行文[仅限于通
（告）知、工程往来函件、会议纪要、备
忘录]。

3.仅限于与业主/监理之间办理
施工方案、工程签证（联络）单、质量/
安全整改单、隐蔽工程验收单、材料/
设备验收单、工程交验单和竣工结
算。

4. 仅限于与项目合作方（服务

商/供应商/分包商）之间办理工程进
度款拨付单、竣工工程结算表、建筑
安装工程预（结）算书、工程质量回访
单、工程签证（联络）单、材料/设备验
收单。

二、印章效力
1. 在本公告项目公章使用范围

第1至4项内使用项目公章，应当由
项目经理同步签认却未签认也未追
认的，均属无效用印。

2. 超出本公告项目公章使用范
围第 1 至 4 项范围外使用项目公章
的，均属无效用印。

3.对于冠以“中油（新疆）石油工
程有限公司盐城港滨海港区LPG一
级冷库及码头工程（库区工程）项目
经理部”名称的项目财务章、工程专
用章、材料章、备案章、序列章、调度
章、试验（检测）章及项目公章使用在
不限于经济合同、承诺书、担保协议、
授权书、订（采）购单、介绍信、证明、
见证、借贷协议等材料上的，均属无
效用印。

特此公告
中油（新疆）石油工程有限公司

2026年6月11日

关于“中油（新疆）石油工程有限公司盐城港滨海港区LPG一级冷库及码头工程（库区工程）项目经理部印章”
使用范围及效力的公告

□记者 韩宝贵 殷俊杰

初夏时节，盐都区大纵湖镇亚峰
科技公司车间里，一批涂装设备结构
件刚下生产线，便装车发往楼王镇苏
力机械公司。在那里，它们将与其他
部件一同组装调试，随后漂洋过海，
交付印尼客户。

亚峰科技以电气设备起家，曾是
苏力机械的配套企业。近年来，两家
公司联手改进技术、共享涂装业务，
亚峰年新增订单超2000万元，成为盐
都涂装行业抱团发展的缩影。

涂装工艺产业链条长、覆盖范围
广，竞争也格外激烈。今年4月，中国
涂料工业协会发布行业反内卷宣言，
直指低价无序竞争、低水平重复建设
等痛点，呼吁全行业优化布局、重构
生态。

作为全国涂装产业的重要集聚
地，盐都汇聚相关企业超百家。面对
行业困局，部分企业在相关部门支持
下，探索抱团发展新路径。以往各自
为战、如今共闯市场，少了内卷内耗、
多了合作共赢，为传统制造业破局突
围、创新发展提供鲜活样本。

发展之困
接到大单，利润却没多少

盐都涂装产业起步于 20 世纪 80
年代，一批乡镇企业家走出田头，办
起涂料作坊和喷涂设备厂。经过数
十年发展，这里形成了集研发、制造、
服务于一体的产业集群，跻身国家火
炬特色产业基地。

市场影响力不断扩大的同时，发
展隐忧也逐渐显现。涂装行业设备
投入大、环保门槛高，大量企业挤在
相似赛道，重复投资。

大纵湖镇的中航装备公司主要
承接环保、酸碱废气治理、涂装前处
理周边设备。企业负责人张松坦言：

“不少企业看到别人盈利，自己也上
项目，没有长远考虑，产品缺乏差异
化。”

与此同时，新能源汽车、工业机
器人等新兴领域对技术提出更高要
求，部分企业研发意愿不强、投入不
足，技术迭代迟缓。

苏力机械董事长郭友春回忆，
2015 年前后，公司接到一笔海外订
单，核心配件本地无法生产，只能高
价从国外采购。“扣去运费和成本，利
润没剩多少。”

近年来，受制造业大盘影响，涂
装行业订单收缩，不少企业在中低端
市场陷入价格战，销售连年下滑，生
存面临考验。为引导行业健康、有序
发展，盐都区工信局精准摸排情况，
明确发展痛点。

“盐都涂装产业基础厚实，但重
复竞争多，缺乏系统引领。”盐都区工
信局副局长成文军表示，通过鼓励企
业本地配套、错位布局，从根本上改
善行业生态。

解局之难
一张图纸，调试半个多月

不过，产业配套并非资源相加，
跨领域、跨企业合作，常因技术标准

不一而“消化不良”。
2019年，苏力与亚峰首次合作生

产涂装设备结构件。图纸发到车间，
工人却犯了难——各自的技术标准
和生产工艺不同，根本无从下手。

面对海外订单的高标准，两家企
业打破本位思维，互派技术骨干驻场
对接，连续调试半个多月，逐一优化
工艺、统一标准、补齐短板。

经过反复打磨，产品顺利交付，
赢得海外客户认可。“通过技术互补、
协同创新，我们摸透了生产节奏，丰
富了产品矩阵，打开了海外市场。”回
想当初的决定，亚峰科技董事长郭涛
直言“这步棋走对了”。

技术创新需要持续投入，一些中
小企业底子薄、顾虑多。盐都区工信
局局长嵇金成介绍，为了鼓励产业链
上下游企业开展配套协作，条线部门
精准施策、靶向赋能，出台相关激励
意见。

意见明确，对合作配套采购达到
一定规模的企业，提高技术改造、“智
改数转网联”项目补贴标准，解决企
业发展后顾之忧。

龙头引领、政策托底、前景可期，
越来越多的企业主动加入抱团，形成

“配套发展、全链协同”的新格局。

共赢之举
抱团出海，每家企业都能受益

曾经业务单一的上下游，如今成
了共闯市场的“兄弟连”，盐都涂装行
业焕发全新活力。

对于中小企业而言，抱团让它们

发展更有底气。楼王镇的康玉环保
公司原本从事橡胶行业废气处理，依
托涂装行业龙头资源，持续优化工
艺，稳步拓展业务，成功承接多笔大
单。

“有大企业对接前沿市场，我们
就能把有限的资金全部投入技术研
发，专心打磨产品。”康玉环保董事长
陆晓澜说。

对于龙头企业来说，抱团会不会
损害自身利益，甚至培养出竞争对手？

苏力董事长郭友春同样尝到甜
头。“企业抱团，带动了人气上涨、产
能集聚、人才回流。产业链越做越
强，市场越做越大，每一家企业都能
受益。”

抱团发展容易形成区域壁垒，盐
都涂装行业选择将格局打开。年初，
盐都召开新型工业化暨产业科技创
新大会，企业家们在会上表示，将整
合资源、联合攻关，抱团“出海”参与
全球竞争，合力开拓中亚、非洲等新
兴市场。

从“各自为战”到“攥指成拳”，盐
都涂装行业的抱团实践，引起了山东
大学控制科学与工程学院教授、博士
生导师张伟的关注。他指出，普通企
业抱团大多是应对危机的短期利益
结盟，而盐都涂装行业抱团是结构性
重构。

“就像把不同食材精心烹成一道
菜，彼此融合、相互成就。”张伟说，这
一模式十分契合今年两会提出的破
除“内卷式”竞争，为县域特色产业创
新发展作出了有益探索。

从一苇出海到群帆共渡
——盐都涂装行业抱团破“内卷”、共闯大市场


