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工行盐城分行

筑牢信息安全防线
近日，工行盐城分行金融科技部举办“信

创麒麟系统推广使用及信息安全管理培训
班”，旨在推进全行数字基础设施建设，提升
数字化转型和信息安全能力，确保国产麒麟
系统终端的顺利推广和自主可控技术的广泛
应用。

培训班内容丰富，覆盖了信息安全传导、
信创麒麟系统的推广安装及使用等关键领
域。金融科技部信息安全管理员分析了当前
信息安全形势，解读了最新的信息安全政策法
规，并分享了有效的信息安全维护工作与应对
策略。麒麟系统技术团队详细介绍了麒麟桌
面操作系统的安装、基础功能技术架构、安全
特性以及在实际业务场景中的应用案例，帮助
学员深入理解麒麟系统的优势及推广意义。

为了加深学员对理论知识的理解，培训班
特别设置了实践操作环节。在专业指导下，学
员们亲身实践了麒麟系统的安装配置、运维纳
管等操作流程，体验了麒麟系统的便捷性与安
全性。培训班还设置了科技竞赛环节，现场开
展麒麟系统安装配置，进一步巩固培训知识
点，激发学员主动学习积极性，打造了“比学赶
超”的学习氛围，加深了学员的学习印象。

培训班的最后阶段，设置了互动交流环
节，学员们组成小组进行内部讨论，并将整个
培训环节遇到的问题进行汇总提问。麒麟系
统技术团队成员针对相关问题进行了耐心详
细的解答，在沟通交流间进一步加强了认
识。现场建立了微信交流群，将培训学员及
团队老师共同纳入群内，方便日后工作中的
及时沟通和相互学习，共同总结试点工作经
验，为后续推广工作奠定基础。 李家辉

工行盐城开发区支行

营销活动显成效
自夏季高质量发展“百日”专项行动启动

以来，工行盐城开发区支行积极响应，多措并
举地开展了个人养老金账户营销活动，取得
了显著成效。截至目前，该支行新增个人养
老金账户超过4000户，完成率位居全市首位。

在此次活动中，该支行高度重视组织推
动，由一把手行长亲自抓总、分管行长具体负
责。个人金融业务部门牵头组织了全行员工
进行个人养老金账户业务的学习，确保每位
员工都熟悉开户流程，并接受了专业的营销
话术培训，全面提升全员营销能力。与此同
时，该支行依托网点这一主阵地，大力开展养
老金业务知识的普及宣传，全力做好厅堂内
到店客户的营销工作。根据客户的具体情
况，该支行还制定了详细的营销计划，将任务
分解到各个部门及具体客户经理，前后台紧
密联动，明确了各自职责和营销责任，确保个
人养老金账户营销工作人人有责。

该支行不仅注重个人养老金账户的营
销，还通过公私联动的方式，面向信贷客户、
批量代发工资客户以及人力资源公司的客
户，采用名单制开展个人养老金账户批量开
户营销工作。行长亲自推动营销进程，客户
经理紧跟其后，成功实现了多批次百人乃至
千人的批量开户。

为了进一步强化考核和督导，该支行还制
定了详尽的营销考核办法，每日通报营销业
绩，明确到部门和个人，对表现突出的营销经
验，进行了分享交流，而对于业绩落后的，则深
入分析原因，并给予相应的督导。

吕冬花

工行铁军在行动

南京银行盐城分行

助力“专精特新”跑出加速度
日前，江苏某环保工程科技有

限公司获得了南京银行盐城分行
发放的 800 万元信用贷款，无其他
手续费、担保费。作为一家主营压
力容器、环保设备的专精特新环保
企业，南京银行的点“绿”成“金”，
有力缓解了企业的贷款难题。“贷
款来得很及时，未来我们做新能源
科技研发、升级设备、扩大生产更
有底气了。”该公司负责人说。

作为本土银行，南京银行盐
城分行始终以“立足地方、服务地

方”为己任，持续加大对实体经济
的支持力度，并优先满足普惠金
融、科技金融、绿色金融、乡村振
兴等实体领域。自 2013 年进入盐
城市场以来，南京银行盐城分行
累计服务科技型企业超千户，提
供资金支持超百亿元，积累了一
批好经验、好做法。据介绍，该行
针对“专精特新”、科技型中小企
业，始终坚守“不盲目抽贷、断贷、
压贷”，精准推送金融支持，实打
实纾困解难。截至目前，该行专

精特新企业累计投放金额超 20 亿
元，合作覆盖面超40%。

未来，南京银行盐城分行将
继续推进“专精特新”赋能提升行
动，持续挖掘、培育和支持专精特
新企业，通过提供“一户一策”的
全生命周期综合化金融服务方
案，为专精特新企业的可持续发
展注入强大动力，为我市高水平
科技自立自强和高质量发展贡献
金融力量。

符昌浩

党的二十届三中全会进一步明
确要“坚持农业农村优先发展，完善
乡村振兴投入机制”，彰显了党中央
对“三农”工作的高度重视，为我国
乡村振兴事业指明了前进方向。早
在2022年11月，江苏银行就与盐城
市政府签订支持乡村振兴战略合作
协议，积极投身千亿产值的盐城农
业大市场，为全面推进乡村振兴注
入金融动能。截至 8 月末，江苏银
行盐城分行涉农贷款余额达348.59
亿元，较年初新增44.59亿元。

构建制度体系
注入服务“三农”新动能

江苏银行盐城分行主动加强与
各县（市、区）组织部门、财政部门和
农业农村局以及农业专业机构的联
系沟通，研究制定《江苏银行盐城分
行“一县一模式、一村一方案”金融
赋能村集体经济发展实施方案》，明
确普惠金融部作为牵头部门，推动
各县区支行紧扣农业重点产业链条
靶向施策，紧抓农村重点项目建设
聚焦发力，紧盯农民生产生活难题
持续用劲，确保好的政策、好的产品
能够在服务“三农”上推得动、用得
好、效率高。截至8月末，该行普惠
涉农贷款较年初新增6.93亿元。

创新服务模式
释放服务“三农”新活力

江苏银行盐城分行与市委组织
部、市财政局、市农业农村局、黄海
金控等单位携手发布“盐阜乡村振
兴·创富贷”产品支持村集体经济发
展，并在微信小程序加入“盐阜乡村
振兴·创富贷”产品申请入口，不断
优化“创富贷”申请条件，做到让数
据多跑腿、农民少走路。目前，“盐

阜乡村振兴·创富贷”产品累计支持
44 个项目，投放金额达 6080 万元。
同时，大力推广“农机设备贷”“农户
e贷”等特有产品，满足农业企业、农
民合作社等多样化、差异性需求。
对于客户提出的诉求，建立前中后
台协同联动机制，明确问题专人跟
踪与问题敏捷处理流程，为“三农”
开辟绿色审批通道，提高业务办理
效率；研究制定专项考核办法，将

“三农”相关指标列入条线考核、季
度竞赛以及客户经理考核，最大限
度配置资源，激励干部员工服务乡
村振兴潜能。

拓宽服务场景
开辟服务“三农”新发展

加强对农业农村产业项目相关
政策的研究分析，邀请市委农办副
主任、市农业农村局相关领导和农
业产业专家为广大干部员工授课培

训，让懂政策的人讲政策、有经验的
人谈经验、会方法的人教方法。结
合“党员进乡镇”活动，设立“金融驻
村专员”，通过村书记培训等各种场
合多次宣讲“三农”金融产品，向广
大村民普及金融知识。联合市委组
织部等相关部门举行“盐城市苏银
乡村振兴发展共富基金会”启动仪
式，捐赠950万元发起设立慈善基金
会，以“真金白银”的支持向20家经
济薄弱村捐赠400万元，同时推动在
基金会章程中明确对符合条件的村
集体创办领办项目给予适当补贴。

中央金融工作会议明确提出加
快建设金融强国的目标，并指出金融
要为经济社会发展提供高质量服务，
做好普惠金融等“五篇大文章”。如
今，江苏银行盐城分行正积极探索普
惠金融服务乡村振兴新路径，耕好服
务“三农”责任田，以金融“活水”润泽
乡村，绘就“三农”“丰”景图。

该行工作人员在田间地头查看农作物生长情况

建信人寿盐城中心支公司

推进金融服务 助力乡村振兴
为认真贯彻党的二十大精神，

践行国家乡村振兴战略，扎实推进
金融服务助力乡村振兴，积极策应
建行集团乡村振兴战略部署，全力
推进健康乡村建设行动，9月5日，
建信人寿盐城中心支公司联合建行
东台支行，在东台市许河镇举行“健
康小屋”揭牌仪式，并开展“名医下
乡”活动。

本次活动得到了相关部门的高
度重视，东台市许河镇政法委员崔
玉青、建行东台支行乡村振兴负责
人王玥、建信人寿江苏分公司副总

经理王康、建信人寿江苏分公司团
健部总经理魏敏、建信人寿盐城中
心支公司副总经理刘守彪等人共同
见证了本次揭牌仪式。

崔玉青与王康共同为“健康小
屋”揭牌。随后参加活动的人员及
当地村民共同参观“健康小屋”，现
场体验血压、血糖监测和视频问诊
功能。据介绍，该小屋同时也是建
行东台支行的“裕农通”普惠金融
服务点及建信人寿东台营销服务
部个险营销网点，后期建信人寿将
携手建行共同开启“政、银、保”共

建乡村振兴之路新征程。活动还
特邀江苏中医学会专家在“健康小
屋”坐诊，免费为当地群众提供现
场问诊。

本次活动在当地镇政府的大力
支持下取得了圆满成功。建信人寿
盐城中心支公司将在建行集团乡村
振兴战略引领下，以党建引领业务
发展，精准助力乡村振兴，积极提供
高质量的乡村健康管理和保险保障
服务，为建设新时代社会主义新农
村贡献自己的力量。

刘凯峰


