
今年以来，面对错综复杂的经济形

势和异常严峻的疫情状况，华夏银行盐

城分行紧紧围绕盐城市委、市政府和监

管部门的工作部署，严格执行扎实稳住

经济一揽子政策措施，积极推动各项金

融工作，全力服务地方经济发展。为积

极支持企业战胜疫情渡过难关，华夏银

行盐城分行牢记国企责任和担当，精准

发力，帮助普惠小微企业纾困解难，提升

服务质效，努力做到统筹疫情防控和金

融服务保障“两手抓、两手硬、两不误”。

出台分类惠企措施，对普惠小微企业
疫情期间到期贷款，或企业在疫情期间遇
到临时资金周转困难给予展转支持，对普
惠两增贷款，实施资金转移定价内部补贴
80个BP，对普惠非两增贷款，实施资金转
移定价内部补贴50个BP。对卫生防疫、
医药产品制造及采购、公共卫生基础设施
建设等企业，在基础指导利率的基础上进
一步实施优惠利率。7月末，华夏银行盐城
分行小微企业贷款利率比上年下降6个
BP，有效降低了小微企业融资成本。

落实延期还本政策，摸排受疫情影响
导致生产经营严重受困的普惠小微企业，
采取延期还本付息、借新还旧、无还本续
贷等进行续接及延长还款日期、调整计息
频率等多种措施，减轻企业还本付息压
力；对受疫情影响较大的批发零售、住宿
餐饮、物流运输、文化旅游等行业授信客
户启动征信保护，调整结息周期，延长还

款期限，不计罚息复利、不报征信违约。
截至目前，已为37户、贷款金额2.01亿元
的普惠小微企业办理了延期还本和延期
付息系统操作。

同时，改进授信审批工作、开通服
务绿色通道、健全服务长效机制和加
强客户经理业务培训，通过系列措施
帮助企业渡过难关。

聚焦重点工作 服务受困企业

加大营销重大项目力度，专门成立重
大项目服务领导小组，由主要负责人任组
长，各经营单位和管理部门负责人为成
员。要求各经营单位对营销区域内的重点
项目全部进行对接，各单位主要领导带头
对接项目，各单位要认真制订区域内项目
营销的执行方案，并落实好每一项目的时
间表、路线图，集中力量，加快推进。定期
召开重大项目营销推进工作例会，对各项
目的推进情况进行研究分析和督查指导。
除确定由分行行长或分管行长牵头营销的

项目外，对于有重大社会影响或产生较大
收益的项目也可申请分行领导参与营销。
目前132个省、市重点项目中，已联系对接
90户，初步达成银企合作数10户，金额
15.52亿元；已达成银企合作项目数3户，金
额5.3亿元。如已向盐城东山精密制造有
限公司投放贷款5000万元、江苏剑牌农化
股份有限公司投放贷款5000万元、江苏润
阳悦达光伏科技有限公司投放贷款3000
万元、江苏丰山集团股份有限公司投放贷
款3000万元。

成立领导小组 支持重大项目

在疫情防控特殊时期，通过市场监
督、税务、征信等渠道挖掘企业信息，全
力以赴做好货运物流保通保畅工作，是
保障产业链供应链安全稳定、打通制约
国民经济循环关键堵点的迫切需要，也
是稳定宏观经济大盘、促进经济金融良
性循环的必然要求。对疫情期间经营

受困、符合该行准入标准且有需求的物
流企业，及时提供融资合作方案，提高
金融服务的及时性和精准度。7月末，
小微企业物流贷余额3笔，金额140万
元，其中信用贷款1笔，金额50万元。7
月19日为物流小微企业主李先生到期
贷款50万元办理延期还本。

了解企业需求 保畅货运物流

从监管、政府、工商联、园区等渠道入
手，多点发力，深化普惠小微企业获客平
台搭建，建立小微企业营销白名单库，实
现小微企业客户持续增长，完成上级行下
达的上半年普惠条线各项综合经营计划
指标，该行普惠条线信贷余额、贷款用信
户和普惠型贷款余额均继续位列华夏银

行南京分行各经营单位之首。1至7月份
新开发普惠条线高风险客户48户，其中
民营、制造业客户17户，占35.41%，房抵
贷客户17户，占35.41%；新增投放贷款
36675万元，其中民营、制造业贷款8220
万元，占比22.41%，房抵贷贷款13950万
元，占比38.04%。

搭建获客平台 助推普惠目标

助企纾困特色金融产品

无还本续贷

为有效解决小微企业“倒贷”问题，缓
解小微企业贷款到期“先还后贷”压力，小
微企业贷款到期后，经其主动申请，无须
全部或部分归还贷款本息，华夏银行继续
为其重新发放贷款用于归还部分或全部
原贷款的业务。

产品简介

服务对象

小微企业和个体经营户。

贷款额度、期限及利率

贷款额度不超过原贷款本金及利息之
和；贷款期限不超过原贷款期限（不含展期），
原则上不超过1年；利率执行原合同利率。

担保方式

保证、抵押等。

1.生产经营正常，可持续经营；2.有还款
能力与还款意愿；3.无重大涉诉、无恶意欠贷
欠息、无重大违约；4.原业务五级分类为正
常/关注；5.临时性周转困难，逾期天数180
天以内，经营情况向好。存在以下情况的，不
得办理：1.借款人逃废银行债务或恶意欠息；
2.借款人已经资不抵债、濒临破产；3.借款人
账户或抵押物已被有关部门冻结、查封、保全
等情况。

申请条件

房贷通

为满足小微企业实际生产经营融资需
求，对能提供产权明晰、变现能力较强的房产
抵押，且符合华夏银行准入要求的小微企业
发放的贷款业务。

产品简介

服务对象

小微企业和个体经营户。

贷款额度、期限及利率

最高贷款额度3000万元，授信期限不超
过5年，贷款期限不超过10年。利率区间
3.7%至4.35%。

担保方式

抵押等。

1.成立并正常经营2年（含）以上。若达
不到2年的，必须提供华夏银行认可的担保；
2.有固定经营场所；3.信用记录良好；4.产品
有市场，经营有效益。

申请条件

银税通

华夏银行对按时足额纳税、纳税记录良
好的小微企业，按照不同的缴税金额及纳税
信用评级，发放的用于短期生产经营周转的
小额信用贷款。

产品简介

服务对象

小微企业和个体经营户。

贷款额度、期限及利率

担保方式

信用等。

1.未在他行办理纳税信用贷款业务，用
信合作银行家数（含华夏银行）不超过3家；
2.有固定经营场所，原则上正常经营期限不
少于2年；3.实际控制人具有本地户籍，信用
记录良好，或在本地有房产；4.上年纳税评级
原则上不得低于B级；5.借款人须为税务机
关登记的纳税主体。

申请条件

最高贷款额度300万元（国家级专精特新企
业可放宽至1000万元），授信期限不超过3年，贷
款期限不超过1年，利率区间3.9%至4.5%。

结算信用贷

对在华夏银行办理结算（经营主体或实
际控制人）的小微企业或个人，依据其近6个
月结算流水，为满足其日常经营临时性资金
需求发放的信用贷款。

产品简介

服务对象

小微企业和个体经营户。

贷款额度、期限及利率

担保方式

信用等。

1.经营年限不低于3年，或实际控制人从业
年限不低于5年；2.已在华夏银行开立对公结算
户，并且授信前6个月经营收入持续通过华夏银
行结算。授信额度在100万元以上的，须在华夏
银行开立基本结算账户；3.实际控制人或其配偶
应在本地拥有自有产权住宅房产；4.授信额度不
得超过贷款申请时点近6个月月均结算流水（经
营主体和实际控制人个人流水之和）的2倍。

申请条件

最高贷款额度300万元，授信期限不超过1
年，贷款期限不超过1年，利率区间3.9%至4.5%。
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今年组织对 121 户科技型中小企
业、14户新型农业经营主体开展银企融
资对接活动，其中无贷户119户、有贷户
16户。目前已完成授信2户、授信金额
900万元，已实现贷款投放2户、贷款余
额860万元。根据企业真实有效需求匹
配金融产品和服务，为处于不同发展阶
段的企业分层制订营销方案。对处于初
创期但第一还款来源可靠的科技型中小
企业，借助企业科技研发、纳税、物流、结
算等信息，以“苏科贷”“银税通”“物流
贷”“结算信用贷”等信用类产品为抓手，
实现科技型中小企业服务扩面。对专精
特新类科技型中小企业，按照“一户一
策、优先审批”政策，提升金融服务水

平。对具有中长期融资需求的科技型中
小企业，积极运用该行“房贷通”、小企业
流动资金贷款等贷款期限长、还款方式
灵活的产品优势满足客户中长期贷款需
求。对于具有配置研发办公楼、厂房等
需求的科技型中小企业，运用该行小微
房产按揭贷满足资产配置需求。

同向同力战疫情，共情共进勇担当。
华夏银行盐城分行将进一步增强责任意
识和担当精神，牢牢把握“稳中求进、变中
求进”的工作总思路，以对标看齐的自觉
和滚石上山的干劲，聚焦民营经济、实体
制造业和小微企业，全力为市场主体纾困
解难，提供高效精准的金融服务，努力为
全市高质量发展贡献“华夏”力量。

开展银企对接 匹配金融产品

提供暖心金融服务

摸排金融需求

深入一线调研

走访企业走访企业
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