
主动作为勇担当 助企纾困促发展

专版
2022年8月26日 星期五

电子信箱:yfjrtxb@126.com

责任编辑:王晓烨 祁佳 电话:88307329 5

围绕“疫情要防住，经济要稳住，发展要安全”的总体要求，今年上半年，人民银行盐城市中心支行携领辖内各银行机构，坚决贯彻
落实经济稳进提质决策部署，主动履职担当，落实惠企政策，创新金融产品，优化信贷结构，以更加高效、专业、全面的金融服务，持续加
大对重点领域、重点群体的信贷支持力度，充分激发市场主体活力，千方百计为企纾困解难。今日本报开设专版，介绍5家银行机构助
企纾困解难的各项举措，以飨读者。

者编 按

紧跟国家战略方针，助力地方经济高质量发展

中行盐城分行

□卞昌军

今年以来，中行盐城分行紧跟国
家战略方针和地方产业规划，扩大信
贷投放，优化贷款结构，信贷工作取得
新成效。

积极推动普惠金融高质量发展。
中行盐城分行始终把支持普惠金融作
为工作的重中之重，主动在银政担合
作、大数据应用等方面开展创新，着力
解决中小微企业融资难、融资贵、融资
慢问题。截至7月末，该行普惠金融重
点领域贷款超过百亿元，今年投放增速
高于全行贷款增速。

以实际行动助力乡村振兴。中行
盐城分行进一步提升乡村普惠金融服

务覆盖面和便利性，在全省系统内率先
推出小额信用类授信“中银苏农贷”产
品，先后组织开展政银农对接活动22
场，累计对接地方农户600余户，促进
乡村振兴金融服务扩面增量。截至7
月末，该行涉农贷款新增额超50亿元，
在省辖排名第三、同业排名第二，其中
普惠型涉农贷款增速达24%，支农助农
成效显著。

持续提升民营制造业服务能力。
中行盐城分行积极贯彻落实地方政府
支持实体经济的工作要求，坚持以做好
民营制造业金融服务作为重要着力点，
围绕盐城地方重点产业，通过各项措
施，为民营制造业企业提供融资便利，
降低融资成本。7月末，制造业贷款余

额、制造业中长期贷款余额、民营企业
贷款余额均较去年同期有明显提升。

加大绿色金融服务力度。中行盐
城分行积极响应市委、市政府“在绿色
协调发展上争当表率”的工作号召，依
托上级行绿色金融服务体系建设，加大
对绿色低碳领域资金支持，为实现“双
碳”目标，助力美丽盐城建设贡献中行
力量。7月末，绿色信贷余额近百亿
元，今年投放增速超50%。

支持战略性新兴产业快速发展。
近年来，中行盐城分行努力构建战略新
兴产业信贷体系，聚焦集成电路、光伏
组件等重点行业精准发力。今年5月
份，该行积极向上级行申请成为科技金
融试点分行，进一步降低准入门槛，简

化审批流程，同时把握人民银行科创再
贷款政策红利，支持科技企业转型升
级。截至7月末，战略性新兴产业贷款
投放增幅29.24%，科技型企业贷款余
额投放增幅13.52%。

下阶段，中行盐城分行将继续深入
践行普惠金融及乡村振兴战略，有效借
助“线上+线下”综合金融服务模式，持
续优化普惠型涉农贷款模式，助力盐城
中小微企业成长和“三农”经济发展方
式转型升级，持续服务国家战略及实体
经济发展，围绕23条重点产业链，深化
产业链资金融通，另对民营制造业、战
略性新型产业以及绿色金融等范畴的
客户，进一步提升服务能力，为地方经
济高质量发展注入金融动能。

重差异致精准 强协同显担当

建行盐城分行

□邓洪卫

为认真贯彻落实降低企业融资成
本、帮助企业纾困解难工作部署，建行
盐城分行以上级行信贷政策为指引，围
绕利率这一核心重点，广泛开展惠企政
策宣传，主动对接合适客群，强化内部
职能协同，积极推进降利率工作，切实
履行大行责任。

截至7月31日，该行各项贷款余
额703亿元，较年初新增103亿元。其
中对公贷款458亿元，较年初新增107
亿元；个人贷款246亿元，较年初负增
长4亿元。2022年1至7月份，该行新

发放大中小微企业贷款238亿元，加权
利率4.1732%，预计为企业节约综合融
资成本2968万元。

加强降利政策宣传，提升惠企产品
知晓度。今年以来，该行扎实推进助企
纾困工作，在提升信贷便利度的基础
上，多措并举加强低利率产品的宣传。
一方面以营业网点为主阵地，结合微信
公众号、企业网站等渠道宣传；另一方
面借助地方媒体、银企对接、走进园区
活动进行实地宣传。

加强降利政策运用，实现差异化、
精准化管理。在上级行授权范围内，
匹配客户综合贡献度、价值创造能力，

常态化开展LPR减点工作，做到权限
范围内利率“能减则减、能减尽减”，为
企让利；运用“重点领域差异化信贷政
策”高效滴灌重点领域和行业，按照差
异化信贷政策通知，积极申报制造业、
基础设施、绿色信贷、“专精特新”企业
白名单，并动态更新，实行名单制管
理，用好专项支持政策，为企降利；在
制度允许的范畴内，对超过该行权限
的利率基点减点申请，及时向上级行
报送《贷款利率超权限申请表》，向上
争取降利；推行存量贷款置换活动。
主动联系客户，用现阶段低利率产品，
承接高利率合约，降低企业融资成本，

提升企业提款意愿。
加强降利部门联动，形成工作合

力。降利工作由该行定方向，抓总体
部署，该行公司、普惠、个金部门围绕
大中型、小微、个人客户不同服务群
体，各司其职，加强组织推进；各支行
把握政策机遇，密切联系客户，精准
高效执行。上下级、前后端环环相
扣、层层递进，确保减利降利政策有
效落实。

此外，该行承担办理信贷业务过
程中产生的押品保险费、评估费、抵
押登记费等，截至 7月末，累计为信
贷客户节支相关费用399.23万元。

开展外汇助企纾困 支持涉外经济发展

南京银行盐城分行

□徐治国

南京银行盐城分行认真贯彻落实
外汇管理政策和外汇管理部门重点工
作要求，积极开展外汇助企纾困专项行
动，着力解决外贸企业结算、融资、企业
汇率风险管理等过程中遇到的痛点、难
点。今年1至7月份，该行累计办理区
块链贸易融资535万美元，办理衍生业
务签约3193万美元，跨境人民币结算
3.02亿元，为支持涉外经济的发展发挥
了应有的作用。

大力推动区块链业务发展，不断
加强业务宣传，积极筛选目标客户，
主动拜访并宣传区块链贸易融资在
业务审核手续、业务流程等方面的便
利优势，同时收集客户需求，优化融

资结构，进一步提升区块链贸易融资
的笔数和金额。目前已落地535万美
元区块链贸易融资，新增1户区块链
客户。

今年以来，该行结合自律机制财务
中性宣传、汇率避险进万家两大专项行
动，制定客户拜访计划及实施方案，对
筛选出的企业，逐户对接拜访。截至7
月末，该行即期结售汇总量为6174万
美元，远期签约额为3193万美元，签约
套保口径 34.09%；衍生品履约额为
4319万美元。

在跨境人民币结算业务方面，结
合《全省跨境人民币结算优质可信企
业名单清单》，该行成立营销服务团
队，对筛选出的 4户头部客户，制定

“一户一策”服务方案，从信贷合作、结

算优惠、便利化服务等方面，为重点客
户提供支持。截至7月末，该行跨境
人民币结算总量为3.02亿元，较去年
同期增幅1.51亿元，同比增幅100%；
跨境人民币在本外币结算中占比为
22%，结算占比较去年同期有所提
升。下阶段，该行将一方面加强对跨
境人民币业务的考核力度，在各项专
项活动中单独增加对跨境人民币业务
的考核，并给与一定的买单奖励，同时
业务量考核方面按照1：1.5考核；另一
方面加强宣传，尤其是今年受国际市
场影响，汇率双向波动加剧，引导企业
选择人民币作为结算币种，降低生产
经营中的不确定性，以保持财务状况
的稳定和可持续发展。

在贸易便利化工作方面，该行已达

到外汇便利化试点银行的标准，并按照
要求上报3户便利化试点企业，该项工
作按照序时要求推进。为更好地推动
贸易便利化试点工作，该行强化培训力
度，规范操作流程，严格执行每周例会
学习制度，加大对政策的学习，做到真
正理解政策意图，准确把握贸易便利化
政策要求，以便更好地运用到实际工作
当中；建立沟通机制，保证信息及时有
效，要求职能部门每月与相关部门开展
沟通对接，及时掌握外汇业务各项政策
和要求；加强内控合规管理，进一步完
善展业自律机制，根据外汇政策变化，
及时修订完善本行内控操作及业务流
程，将“展业三原则”贯穿于内控制度和
业务操作流程中，把好客户准入关、业
务办理关。

多措并举助力实体经济

中信银行

□杨晨

中信银行高度重视发展实体经济
领域贷款业务，制定“342强核行动”，
持续提升全行发展重点实体领域业务
的认知。中信银行落实相关要求，制定
实体企业名单，积极走访实体企业。

聚焦强核行动，探索业务模式。该
行充分利用总分行授信政策以及尽职
免责政策，鼓励经营机构“敢贷愿贷能
贷”，不断探索金融服务实体的新模式，
从传统的线下方式转到线上方式，从传
统依赖企业财务数据以及不动产抵押
的方式转到大数据智能风控系统，协同
中信集团内部金融板块，打造“中信联

合舰队”，全方位服务当地实体企业。
多措并举助力“专精特新”。该行

为切实提升科技型中小微企业融资质
效，重点推出全线上、纯信用的“科创e
贷”产品，聚焦“专精特新”客群，对辖
内“专精特新”企业进行全覆盖营销走
访，制定“一户一策”金融服务方案，助
力“专精特新”强链固链，鼎力支持“专
精特新”中小企业发展。今年以来，中
信银行不断扩大实体制造业类贷款补
贴力度和范围，新增煤炭清洁高效利
用及普惠养老贷款的补贴项目。动态
调整定价授权，制造业、科技创新、碳
减排、普惠养老、民营等政策性贷款参
照普惠贷款扩大授权。适度提高贷款

定价审批弹性，对实体经济领域客户
支持一定额度的低定价贷款投放。

积极推进“五专”体系建设。该行
积极推进“五专”体系建设：一是专人，
建立队伍、单列条线。配备专员，推动
区域内实体企业的经营工作；二是专
职，强化专业、提升能力，优化客户经
理专职队伍；三是专项，综合施策，营
造氛围，出台年度专项穿透式绩效考
核办法；四是专心，以客为尊、用心用
情，大量走访政府机构、园区，拓展客
群；五是专注，锚定目标，保质保量。
围绕标准化业务方向，画好作战地图，
搭建批量获客渠道。

下一步，该行将从三方面入手。

强化党建引领，开好“火车头”。以党
建为引领，推动“党建+实体”融合发
展，将制造业实体业务营销开展情况
纳入各基层党支部年度考核和评议，
提升全行党员的政治站位。加强考
核引导，用好“指挥棒”。在绩效考
核、资源配置、利率补贴审批等方面
引导经营机构加大制造业的营销力
度，并对不重视的经营机构及客户经
理进行负向激励。增配政策资源，备
足“粮草库”。建立健全服务收费政
策，缩短融资链条、减少中间费用，对
实体制造业贷款信贷规模不设上限、
敞开供应，确保实体制造业贷款投放
资金来源。

金融活水精准滴灌实体经济

射阳农商银行

□陈军 陈德超

今年以来，射阳农商银行认
真贯彻落实人民银行助企纾困
解难23条政策，加大信贷投放，
保障金融供给，持续为实体经济
发展注入资金活水，助力稳住经
济大盘。截至7月末，该行各项
贷款余额269.31亿元，比年初净
增25.91亿元，增幅10.65%，其
中涉农贷款109.03亿元，比年初
净增12.78亿元，增幅13.27%；
普惠小微企业贷款63.67亿元，
比年初净增 10.73 亿元，增幅
20.26%。

完善四项机制，引导做小做
散。明确政策方向。控制大额贷
款授权和单户限额，明确个人客
户新增授信原则上不得突破200
万元、公司客户新增授信原则上
不得突破1000万元。优化绩效
走向。调高200万元以下农户经
营贷款、1000万元以下小微企业
贷款的绩效计价标准。鼓励做小
做散。引导精准投向，开展农户、
个体工商户、家庭农场、小微企业
等四类档案建设活动，构建农商
行特色的“客户大数据”。目前已
累计建档21万户。

强化精准营销，致力增户扩
面。紧盯“名单客户”，实现精准
走访。梳理近3年收回未贷客户
清单、百行进万企清单、个体工商
户清单以及省联社和监管部门下
发的各类对接名单，开展融资对
接和首贷扩面等行动，实现走访
全覆盖。用好“四种方法”，提升

营销效率。通过用好用活转介绍
营销、用好用透阵地营销、用好用
深外拓营销、用好用新联动营销
等多种方式，多渠道营销贷款和
电子银行等金融产品。开展“外
联外拓”，拓宽获客渠道。以党建
联盟为载体，深化与县政府相关
部门、各镇区、金融机构的合作，
先后与合德镇、临海镇、财政局、
供销总社、农发行等镇区、部门开
展全面战略合作。

优化营销要素，破解发展症
结。优化产品。坚持“线上+线
下”联动，推出经营快贷、助农易
贷、苏农贷等贷款新品，满足不同
行业、不同客户的各类金融需
求。优化流程。推行“提前一个
月授信、提前半个月用信准备”机
制，常态化开展“贷审会基层行”
活动，让每一个符合条件的小微
企业贷得到、贷得起、贷得快。优
化定价。出台助企纾困解难七条
政策，多渠道减费让利，为企业瘦
身减负，至7月末，贷款利率优惠
已惠及562户，当年优惠利息额
超4170万元。

强力组织推动，加快信贷投
放。先后开展个人经营性贷款百
日营销、增户扩面专项行动、信贷
投放突击攻坚等活动，仅6月份1
个月时间，该行贷款增加6.46亿
元、户数增加1200户。将贷款投
放作为当前第一要务，班子成员
每周下沉挂钩片区不少于2个工
作日，联系部室同志每周驻点工
作不少于3个工作日，自上而下
形成营销合力。

走访服务农业企业

走进乡村集中宣传纾困产品

向客户介绍助企纾困金融产品


