
本报讯（杨莹莹 记者 李永
宁） 10月27日，记者获悉，“鑫耕
盐阜”乡村振兴党建融合生态圈
在南京银行盐城分行正式成立。
该生态圈的成立，将整合多方资
源优势，建立起“组织融通、资源
融聚、服务融惠、创新融智、生态
融兴”服务乡村振兴“五融”工作
体系，激发党建赋能规模效应，为
加快建设农业强、农村美、农民富
的新时代鱼米之乡贡献力量。

南京银行盐城分行立足盐城
农业大市的禀赋资源，结合工作实
际，积极探索搭建党建业务融合新
平台，以党组织联建，推动资源整
合，助力乡村振兴。6月，成立筹备
工作领导小组，开展调研接洽意向
联建单位。筹备组先后前往我市
各地的农业农村主管部门、农业园
区、龙头企业、科研院所等多家单
位，深入调研金融服务乡村振兴的
重点领域和薄弱环节，初步明确新
平台建设的框架体系、宗旨、运行
机制及未来发展计划，形成初期建
设方案，重点聚焦我市农业发展

“6+N”全产业链体系，用“党建链”
串联“产业链”，实现强强“链合”、
资源互补。筹备组梳理包括我市
农业发展重点产业链核心企业、市
县区重点农业龙头企业代表、高校
园区、协会商会、红色镇村在内的
39家成员单位名单，覆盖乡村全面
振兴产业链发展的各方面各环节，
并明确新平台的名称为“鑫耕盐
阜”乡村振兴党建融合生态圈。

“鑫耕盐阜”乡村振兴党建融
合生态圈成立当天，39 家成员单
位表决通过南京银行盐城分行为

理事长单位，江苏银宝控股集团
有限公司、市中小企业融资担保
有限公司、江苏鲜之都现代农业
集团有限公司为副理事长单位。

南京银行盐城分行自开业以
来，坚定服务地方经济发展，加快
机构建设，已实现县域机构建设的
全覆盖，不断拉近服务“三农”的距
离。截至目前，该行各项存款超
460 亿元，资产总额超 900 亿元。
其中，涉农贷款余额150亿元，较
年初增长 33.79 亿元，增幅高达
28.92%，在全市 42 家银行机构中
位居前列。该行成功发行全市首
笔乡村振兴专项债，金额4亿元；
围绕农业产业发展和富农惠农，突
出支持特色农业，创新实施“互联
网+现代农业”经营模式，借助南京
银行“鑫福生活”平台、助农直播
间，帮助农户拓宽销路，增加营收。

市委农办主任、市农业农村
局党委书记、局长施建霞说，“鑫

耕盐阜”乡村振兴党建融合生态
圈，是一个开放共享、合作共赢的
平台，希望能够在农业研发、生
产、加工、储运、销售、品牌等各个
环节提供多样化金融保险服务，
鼓励搭建数字化展示平台，创新
宣传我市农业产品、休闲农业、农
业科技等。希望各理事长单位勇
于履责担当，牵头做好生态圈活
动组织、业务交流、项目合作等各
项工作，以扎扎实实的工作成效，
将“鑫耕盐阜”乡村振兴党建融合
生态圈打造成特色工作品牌。

南京银行盐城分行党委书
记、行长印建军表示，该行与各成
员单位将共谋合作、共商发展，进
一步发挥党建融合生态圈的集聚
优势，勇担时代使命，凝聚奋进力
量，为推动农业全面升级、农村全
面进步、农民全面发展，为书写好
中华民族伟大复兴的“三农”新篇
章贡献坚实力量。

“鑫耕盐阜”乡村振兴党建融合生态圈
在南京银行盐城分行成立
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兴业银行盐城分行

温情服务优化金融营商环境
“真是令人惊喜，以前开个对

公账户需要准备大量的材料，还
得花费时间排队等待，现在竟然
变得如此简单高效。我们为兴业
银行的高效便捷点赞。”近日，我
市一家公司的财务人员胡女士由
衷地感慨道。

胡女士所在的公司位于建湖
县，距离兴业银行盐城分行网点较
远，且客户证件照、印章等重要开
户材料不便带出公司。原本以为
开户会是一个烦琐的过程，然而，
当她向兴业银行盐城亭湖支行提
出上门开户的请求时，该行迅速响
应，组建了一支专业的对公开户专
属服务小组，携带移动设备前往建

湖，为企业提供现场开户服务。
在上门开户前，服务小组精

心准备了开户所需的相关材料，
并与胡女士详细沟通了相关事
宜。开户当天，服务小组一次性
完成了所有的柜面业务办理，并
承诺做好后续跟进工作，有效缩
短了整体开户时长。

无独有偶，今年夏天，兴业银
行盐城分行按揭直营中心的客户
经理在接待按揭贷款逾期客户李
先生时，展现出了极高的专业素
养和人文关怀。李先生因工作岗
位变动，薪资大幅减少，导致房贷
逾期两个月，且本月贷款资金无
法偿还。面对客户这一困境，客

户经理迅速向上级行申请报送延
期还款计划，并时刻关注审批流
程。考虑到客户后续工作可能无
力偿还贷款，客户经理建议客户
处置房产，并积极推荐优秀的二
手中介，缓解其压力。三季度末，
李先生的房产顺利成交预过户，
且成功争取到了半年的贷款宽限
期，对此，李先生深表感激。

这两个故事，只是兴业银行盐
城分行在优化金融营商环境方面
所做努力的缩影，不仅生动呈现了
该行在优化营商环境方面的积极
作为，更彰显了其作为金融机构的
温情与担当。

查玉婷

工行滨海支行

积极推进MIS项目合作
为了在县域金融市场中进一步提升竞争力与

影响力，并增强商户收单市场的占有率，工行滨海
支行近期采取了多项措施，积极推广辖内商超
MIS（Merchant Information System）收 单 项 目 。
该行深刻理解到MIS收单业务对于维持并增长存
款以及中间收入的重要性，因此，自启动“百日行
动”以来，便着手制定了详细的MIS专项营销计划
及相应的考核指标，旨在激发员工的销售热情，从
而提高整体营销效率。

为了更有效地推进这一战略，该行首先强化
了内部组织架构，确保从高层至基层每一位成员
都明确自身角色及其重要性。通过市场调研明确
了目标客户群体——不仅包括已经使用其服务的
超市商家，还特别关注那些分布于各乡镇且具有
一定规模的大型超市作为潜在合作伙伴。针对这
些目标对象，团队主动出击，上门介绍银行提供的
MIS收单解决方案的独特优势，并通过一系列吸
引人的促销活动来促成合作，力求实现双方利益
最大化。

为了更好地服务已表达出兴趣的潜在客户，
该行特别设立了专门小组负责跟进。一旦收到任
何关于合作意向的信息，市场营销二部便会迅速
响应，派遣专业人员前往现场进行深入调查，并就
客户需求展开细致讨论。基于此，他们还准备了
详细的成本效益分析报告，以确保每个提案都能
得到上级部门的支持，进而快速落地实施。

展望未来，工行滨海支行表示将继续加大力
度推动商超MIS项目的普及与发展，紧抓机遇开
拓新市场，努力增加市场份额的同时，也致力于扩
大工行在当地的品牌知名度。通过这样的方式，
期望能够为促进地方消费市场的高质量发展注入
新的活力和动力。

孟响宇

工行建湖建西支行

锻造青年团队提升金融服务
近日，工行建湖建西支行积极响应上级行的

工作部署，在党支部的带领下，充分调动青年员
工的积极性和创造力，成功推出了一系列金融服
务项目。通过团结协作与不懈努力，该行不仅提
升了商户支付便捷性，还顺利完成了大规模的企
业工资代发任务，并且有效提高了基本账户开立
的效率和服务质量。

面对烟草商户二维码推广过程中遇到的技
术障碍，该行采取主动上门服务的方式，耐心细
致地向每位商户介绍二维码支付的优势及操作
方法。经过多次交流与演示，商户们逐渐接受了
这一现代化支付手段，最终实现了全覆盖。此举
大大提升了当地烟草零售行业的交易便利度及
资金管理效率。

与此同时，针对百人以上企业员工工资发放
的任务，该行同样展现了高效的执行力。尽管面
临信息不全、系统格式不符等难题，但凭借扎实
的专业技能以及良好的团队合作精神，所有问题
均被一一克服。特别是在以老带新、师徒互助模
式下，青年员工迅速成长起来，保证了工资按时
准确无误地发放到企业员工手中，赢得了企业和
员工的高度评价。

为了更好地服务客户，该行还将重点放在了
优化基本账户开立流程上。从初步接触到达成
协议再到资料审核，整个过程都体现出极高的专
业水准和服务意识。即使面对复杂情况也能保
持冷静处理，确保每位客户都能享受到快捷顺畅
的开户体验。

周寅

中信银行盐城大丰支行与刘庄镇镇政府、刘庄镇商会

举办政银企三方战略签约活动
10月24日，中信银行盐城大

丰支行与刘庄镇镇政府、刘庄镇
商会共同举办“进万企 信赢未
来”政银企三方战略签约活动。
中信银行盐城分行副行长伍正
龙、大丰区科技局局长冯永义、刘
庄镇党委书记郭大海、刘庄镇商
会会长王加森等及数十名企业家
参加了本次活动。

为认真贯彻落实党中央、国务
院决策部署，深化金融供给侧结构
性改革，切实提升金融服务能力与
服务质效，积极支持新质生产力发

展，中信银行于今年初组织开展了
2024年“进万企——春雷行动”活
动，取得良好效果。该支行积极响
应总行相关工作要求，及时对接地
方政府和地方商会，认真组织开展
了本次活动。

本次活动，通过观看中信集团
及中信银行介绍视频，为参会人员
全方位展现了中信品牌形象。活
动还邀请了中信银行南京分行投
资银行部就科技型企业金融服务
方案进行了宣讲，中信银行盐城分
行普惠金融部针对参会企业自身

特点介绍了该行具有市场竞争力
的普惠产品。此外，该支行特别邀
请了安永税务合伙人唐黎明就金
税四期下税务征管发展趋势、税务
筹划风险防范、企业及家族税收风
险管理与规划等方面为与会企业
家带来一场精彩的讲座。

此次签约活动，不仅充分体现了
刘庄镇党委、政府以及刘庄镇商会对
中信银行的高度认可和大力支持，也
为中信银行未来在乡村振兴领域精
准发力、积极服务地方实体经济发展
探索了前进方向。 杨晨

工行铁军在行动
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