
“快！真的是太快了！
我们企业向南京银行申请贷
款又简单又快速！”2024 年 2
月8日，盐城某环境科技有限
公司扫码申贷后第3天，一笔
200 万元的贷款资金即顺利
到账，该公司负责人汪总开
心地向他的企业家朋友们介
绍道。

汪总的公司是一家主
要生产和制造环保设备的
企业，虽然也有资金需求，
但因订单较多，业务繁忙，
汪总和公司的几个管理人
员，不是出差，就是在出差
的路上，更别提腾出时间一
趟一趟跑银行、准备厚厚的
材料申请贷款了。但这一
次申请企业贷款的经历完
全改变了汪总对银行的印

象，不仅不需要提供财务报
表、经营流水等材料，也不
需要企业及保证人到银行
盖章签字，全程在网银及手
机银行操作，贷款放下来连
担保公司工作人员的面都
没见过，只需要会计去一趟
银行完成对公开户就可以
了。“这样的贷款产品太高
端了，省时省心又省力！真
好！”汪总称赞道。

“担易贷”是南京银行
盐城分行联合盐城市中小
企业融资担保有限公司，针
对小微企业融资过程中银
企信息不对称、抵押担保不
足、申办流程烦琐等问题，
推出的“科技+大数据+增
信”的综合金融产品。企业
通过南京银行“鑫 e 小微”

“鑫 e 科企”等线上审批产
品，一键扫码获得企业可贷
额度，同时引入市中小企业
担保公司的担保支持，实现
业务在线申请、在线审批、
在线签约，为中小微企业提
供最新贷款及增信路径，解
决中小微企业在贷款过程
中遇到的抵押难、担保难等
问题。

未来，南京银行盐城分
行将联合盐城市中小企业融
资担保有限公司不断优化业
务流程，把这款产品及服务
模式复制并推广到全市及县
区域，不断满足小微企业在
普惠时代下的更多金融需
求，让银行及担保公司的优
质服务直达企业，推动实现
普惠金融美好愿景。

创新政银合作 共谱助企新篇

南京银行盐城分行推出“担易贷”
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□符昌浩

南京银行响水支行党支部

与电信公司开展党建联建活动
日前，南京银行响水支

行党支部与中国电信响水
分公司政企党支部开展党
建联建活动，此次活动立足

“资源共享、优势互补”，双
方积极探索和寻求党建联
建工作新思路、新发展，秉
承“党建引领、区域联动、优
势互补、共同发展”理念，全
力打造“共赢党建联建”体
系 ，构建共建、共治、共享

“服务+”。

共 建 为 服 务 行 业 注 入
“红色动能”。为了激发党支
部活力，充分发挥两家联建
服务单位资源优势，两家单
位各自介绍了自身业务发展
现状和发展瓶颈，分析下一
步工作思路，尤其是旺季营
销即将到来，由党员带头提
需求，寻求合理资源实现“共
赢”。共享为服务行业持续

“再加码”。
两家单位同为服务行

业，在客户营销、市场开拓、
防范电信网络诈骗、反洗钱
等方面，都有着相似的服务
和工作经验，双方针对各自
已经开展的工作做了充分交
流，相互借鉴更符合县域实
际的工作思路和工作方法，
力争为提升县域服务行业水
平再添动力，推动资源共享
促发展，切实提升群众的金
融服务幸福感。

徐榕

工行盐城大丰支行营业室

养老金开户数全市网点第一

为贯彻落实上级行关于个人养老金拓
户工作要求，工行盐城大丰支行营业室抢
抓机遇，迅速行动，以厅堂营销、批量营销、
外拓营销三大举措相结合，有力推动个人
养老金预约开户数快速增长。截至 2023
年末，该网点营销个人养老金预约开户数
超额完成市行下达任务，系统完成率遥遥
领先，在全市网点中排名第一。

立足网点，持续强化厅堂营销工作。一
是在厅堂醒目位置摆放宣传展板、折页，引
导客户主动咨询个人养老金业务；二是通过
网点晨夕会、周例会、学习会对员工进行业
务培训，加深把握营销触点，提升员工营销
技能；三是精准对接客户，通过电话、微信、
短信等方式邀约客户，提高营销效率。

公私联动，深入企业开展批量营销。
该网点联动公司部门梳理信贷企业、代发
工资单位等目标客群，通过职场专项营销、
沙龙活动等开展个人养老金批量拓户，将
公私联动、上下联动、GBC联动落到实处，
做到每场客户拜访、职场活动均同时渗透
个人养老金账户的拓户工作，确保有贷户
优先实现100%覆盖。

发动全员，积极开展外拓营销活动。
依托外拓营销团队开展“拓百万、访千户、
惠百家”活动，进村入户沿街走访商户、卖
场、专业市场，常态化开展外拓营销活动。
同时制定养老金开户专项奖励措施，发动
网点全员通过亲朋好友聚会、微信朋友圈
等进行推广营销，调动网点全员参与营销
养老金业务的积极性。

陈震东


