
根据工行江苏省分行“拔旗行
动”工作要求，工行盐城响水支行加
强部门联动，做好目标客户的排定
与综合营销，挖掘企业及企业家多
方面、深层次需求，更好地提供金融
服务。近期，该行在私银客户拓展
上实现较大突破，分别在 6 月末、7
月初新拓展 2 户私银客户，签约 1
户，个人资产提升2000万元，在联动
营销以及私银客户数量方面取得新
的成绩。

排定目标，做好对接。结合“进
基计划”要求，该行要求各部门定期

更新、替换目标客户，重点排定企业
家客群，在了解某企业需开立银行
承兑汇票业务时，积极上门做好对
接，拟订综合服务方案，通过个人存
单质押开立银票这条路径，享受私
银权益的同时，保证企业各项业务
正常运转，获得了客户的认可。

公私联动，综合营销。在营销
过程中，支行、网点、营销一部做好
上下联动、部门联动，形成营销合
力，为企业主个人资产配置及其企
业的发展，提供专业的金融服务方
案。同时，在客户办卡、存定期、质

押、开票等环节分别落实责任人，做
好过程的精细化管理，最终在多家
金融同业的竞争中脱颖而出。

高效服务，赢得客户。在了解
到客户金融需求后，该行及时组建
跨专业的服务团队，对企业主个人
资产配置以及企业金融需求做了详
细完备的方案，并多次上门做好对
接和理念的宣导，用高效、便捷、优
质的服务促成了营销的成功。

工行盐城响水支行将继续努
力，实现私银拓面，实现公私联动双
向奔赴，取得更好成绩。
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工行盐城响水支行

联动营销推动私银客户快速增长
□陈亮亮

实体经济是地方发展的重头
戏，南京银行“鑫实体”行动计划强
调增强主动获客的作为，将工作重
点转向加快推动实体转型，深入挖
掘客户需求，扎扎实实做好客户服
务。南京银行盐城分行行长印建军
表示，要把实体转型的路子走得更
深一些、步子迈得更实一些，基层经
营单位更应借助贴近市场、贴近客
户的优势，将政策红利转化为拓面
增量的质效。

东台市近年来纵深推进“企业

大走访、项目大推进、产业大招商”
活动，持续优化企业营商环境，其
中溱东镇、时堰镇更是“走在前、作
表率”的典范，在不锈钢产业传统
重镇、强镇的基础上，形成了从不
锈钢废旧材料回收、冶炼、加工到
定型产品的循环经济产业链。截
至去年末，溱东镇规上企业 49 家，
开票销售 68.97 亿元；时堰镇规上
企业 47 家，开票销售 89.62 亿元。
在普惠金融产品日趋同质化、利率
价格战日趋白热化的严峻环境下，

南京银行东台支行转换思维，将重
心放到了集中重点产业链客群的营
销和跟踪上，坚持践行“以客户为中
心”的理念，积极主动为客户抢额
度、赶进度。截至6月末，在溱东镇、
时堰镇片区已为9户企业提供南京
银行金融服务，授信金额5400万元，
累计投放4200万元。

后续该行将继续深化渠道拓客
成果，紧跟市场发展方向，持续跟踪服
务，为小微企业发展助力蓄能。

朱玉莹

南京银行东台支行

持续跟踪服务为小微企业发展助力蓄能

兴业银行

推出债券篮子交易业务

近日，兴业银行在银行间债券市场上
线5只债券篮子产品。产品一经上线就受
到市场广泛关注，目前已经与多个交易对
手达成多笔交易。

为丰富做市手段，提升市场效率，外汇
交易中心于近期面向境内外投资者推出了
债券篮子业务，投资者可以通过交易一篮
子债券组合的形式，实现策略交易或跟踪
指数等组合交易。

兴业银行本次推出的债券篮子产品包
括 1 至 5 年 LPR 浮 息 利 率 债 篮 子
（BBX016001）、10年期国债期货可交割券
优选篮子（BBX016002）、1至5年农发债优
选篮子（BBX016003）、1至5年口行债优选
篮子（BBX016004）以及1至5年国开债优
选篮子（BBX016005）5只产品。

“兴业银行债券篮子的推出，有助于投
资者简化交易流程、提高投资效率、高效进
行组合投资和盯市管理，支持境外投资者
更加便利配置和交易一篮子境内人民币债
券，解决部分个券流动性不足导致的交易
困难问题，未来兴业银行将充分发挥做市
商功能，持续完善债券篮子服务，为繁荣人
民币债券市场贡献力量。”兴业银行资金营
运中心相关负责人表示。

查玉婷


