
有无针对性强的金融产品，是检验一家银行小微金融服务能力的试金石。近年来，江苏长江
商业银行盐城分行针对涉农企业以及种植户、养殖户发展中的痛点、难点，推出了“农机贷”“道义
担保贷”“创业贷”“助业贷”等面向不同需求群体的信贷产品。

长江商业银行的贷款好不好贷？对涉农企业、农户有哪些帮助？近日，记者走访了多家涉农
企业负责人以及农户，倾听他们的感受感想。

金融
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送来送来““定心丸定心丸”” 消除消除““愁愁””心事心事

“你看，我们刚孵化出来的这批小鸡
漂亮吧，几天前就被客户订走了。这批
小鸡喂养几天、打过疫苗，就可以装车送
给客户了。”3 月 23 日下午 3∶45，在阜宁
县一家禽业公司小鸡苗孵化大棚内，企
业负责人陈军笑呵呵地和江苏长江商业
银行盐城分行小企业科负责人贡皋亮、
客户经理沈伟略交流着。

陈军从事家禽养殖近30年，是当地
有名的养殖大户。目前，该公司共养殖6
万只鸡、500多头猪，每年开春还要孵化
2000万只小鸡苗，远销安徽、湖南、河南、
山东、浙江等地。

企业上规模了，销路也打开了，应该
说这样的企业可谓顺风顺水，但陈军也
有愁的时候。

“愁啥？愁周转资金呗。”面对记者
的“疑惑”，陈军脱口而出。每年年底到
次年 3 月份，企业需要大量资金购买饲
料，饲料备不足家禽就要“挨饿”，这段时
间也是资金周转最困难的时候。“差资金
了，向亲戚朋友借，偶尔一两次短期借是
可以的，但次数多了、时间长了就不太方
便了。”陈军说。

2020 年初，江苏长江商业银行盐城
分行的客户经理沈伟略得知陈军资金周

转困难后，主动上门拜访，并向其介绍该
行的信用贷。“你们手里有那么多客户资
源，为何选择我？”陈军反问了一句。“老
陈，因为您的征信好。从银行的角度看，
我们也希望和您这样的企业合作，同时
扶持您的企业越做越大、越做越强。”沈
伟略说。两人坐下来聊了仅仅几分钟，
陈军就与该行达成了合作意向。

办理时间仅3天，20万元信用贷款
就到账了。其间，陈军只带着营业执照、
身份证等证件，到银行办了一张卡，其他
手续办理都由沈伟略上门服务。
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沈伟略(右二)查看刚孵出的小鸡苗。
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此前，按照江苏长江商业银行盐城分
行的工作要求，该行客户经理陈丹开展

“线上”摸排农户资金需求时，通过“线上”
方式联系到了一位客户岳海。

岳海种植水稻、小麦多年，眼下在亭湖
区一个镇承包了 509 亩土地。春耕备耕
时，承包的土地需要平整，虽然自筹了一部
分资金，但是还有10万元的缺口。为了这
事，岳海可没少犯愁。

陈丹在客户微信群里了解到岳海的
难处。经过前期的电话了解，陈丹心里有
了底，当天就将贷款需要的材料收集齐
全。第二天，该行又安排风险经理上门进
行调查，第三天就完成了 10 万元信用贷
款的审批与放款。“10 万元的及时到账，
真是帮了我大忙了。”岳海一边说着，一边
向陈丹竖起了大拇指，称赞该行的贷款手
续简、效率高。

据了解，江苏长江商业银行盐城分行
自成立以来，始终坚持小微金融战略不动
摇，把农村作为普惠金融服务的“主战
场”。目前已配备了7个小企业银行科室、
近60名小微企业专职客户经理，为小微民
营企业、“三农”等客户群体源源输送金融

“活水”。截至2022年2月末，该行共发放
涉农贷款1101户，贷款余额5.7亿元。

从陈军的养殖场出来，沿着村里的
一条水泥路，由西向东行驶2公里左右，
于 329 省道交叉口拐角处，有一个 50 亩
的葡萄园非常显眼。54岁的徐中清正在
葡萄园西侧指导几名工人翻土。“翻土要
匀称，这样更利于土壤充分透气、吸收养
分。”看到沈伟略，徐中清快步走了过来：

“沈经理，感谢你呀，每次到我们镇走访
客户，都不忘记来看看我。”

11年前，徐中清从外地回到阜宁老
家，创办了生态农场，专业种植葡萄。为适
应市场需求，徐中清引进了10多个品种，
年产量达5万公斤，价格最高的“妮娜皇
后”，一串只有45个葡萄，市场价每串100
多元；最便宜的也要卖到每公斤18元。

葡萄园前期投入500多万元，每年肥
料费20多万元、人工材料费10多万元，

在葡萄上市前，园里只有支出、没有进
账，资金非常吃紧。“在办信用贷之前，我
也想过很多办法。”徐中清说，“大家都知
道搞种植业的有风险，亲戚朋友那里的
钱肯定不好借。”

2017 年年底的一场大雪，塑料大棚
受损，导致产量骤减。徐中清从江苏长
江商业银行盐城分行贷了10万元贷款，
缓解了资金周转的压力。2020 年 3 月，
徐中清再次从该行贷了10万元复工信用
贷。“搞种植的不容易呀，我们有些同行
因为资金无法周转，最后做不下去了。”
徐中清感慨道，他幸好遇到江苏长江商
业银行，几年的合作非常愉快，他也十分
信任该行。“今后只要您有需求，我们一
定服务好。”沈伟略给徐中清“吃”了颗定
心丸。
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﹄ 美丽乡村美丽乡村（（资料图资料图）。）。

该行客户经理
现场走访养殖户。

□岳遥 记者 袁瑞成 李永宁 文/图


